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Руслан Равильевич, ваша компания недавно пред-
ставила новый бренд «АКМЕТЕХ». Когда появилась 
идея создания данного бренда и что включает эта 
линейка приборов?

«АКМЕТЕХ» – это собственная торговая марка, заре-
гистрированная АО «АКМЕТРОН». Под этим брендом 
мы представляем широкий спектр измерительного 
и испытательного оборудования и устройств от различ-
ных производителей. Линейка СВЧ-приборов «АКМЕТЕХ» 
включает анализаторы спектра, генераторы сигна-
лов и векторные анализаторы цепей в диапазоне час-
тот до 1,1 ТГц.

Идея создания собственного бренда зародилась око-
ло двух-трех лет назад. Мы начали обсуждать эту воз-
можность с нашими китайскими партнерами. С точ-
ки зрения развития бизнеса, создание собственной 
торговой марки было логичным шагом для компании, 
однако наши китайские коллеги первоначально не 

проявляли особого интереса к этой инициативе, и во-
прос временно был отложен. Ситуация кардинально 
изменилась в мае прошлого года, когда один из наших 
ключевых китайских поставщиков попал под санкци-
онные ограничения.

Таким образом, создание бренда «АКМЕТЕХ» стало от-
ветом на ряд серьезных трудностей, связанных с постав-
ками китайской продукции. Прямые поставки ориги-
нальных китайских брендов очень уязвимы. «АКМЕТЕХ» 
решает эту проблему: мы ввозим компоненты, а не го-
товые изделия, собираем их и калибруем уже в РФ. Это 
позволяет нам гарантировать заказчикам стабильность 
поставок.

Еще одна сложность возникает из-за подхода китай-
ских производителей к наименованию продукции. Они 
часто используют разные названия и добавляют пристав-
ки вроде «супер», «про», «макс» даже для идентичных то-
варов. С точки зрения российского законодательства, 

АО «АКМЕТРОН» специализируется на поставке 
контрольно-измерительного оборудования 
и разработке специального программного 
обеспечения. За годы работы компанией 
реализовано более 2000 проектов для крупных 
промышленных концернов, предприятий 
авиационно-космической и энергетической 
отраслей, ОПК, метрологических центров, 
научно-исследовательских и учебных 
лабораторий. Недавно компания представила 
на рынке оборудование под собственной 
торговой маркой «АКМЕТЕХ». Мы побеседовали 
с директором направления контрольно-
измерительного оборудования АО «АКМЕРОН» 
Русланом Равильевичем Тюкаевым о причинах 
создания данной торговой марки, о том, 
как развивается компания, как влияют 
на это текущие условия на российском рынке 
контрольно-измерительного оборудования, 
как строится работа с производителями 
оборудования из Китая и заказчиками, 
а также о планах компании на будущее. 

Производиться под маркой «АКМЕТЕХ» – 
это привилегия, которую нужно заслужить 
Рассказывает директор направления контрольно-измерительного 
оборудования АО «АКМЕТРОН» Р. Р. Тюкаев 
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любое изменение названия прибора, в том числе до-
бавление приставки, автоматически превращает его  
в другое устройство, которое требуется вновь вносить  
в Госреестр СИ (ГРСИ РФ). Китайские производители об-
новляют названия довольно часто, примерно раз в два го-
да. В итоге, пока мы вносим в ГРСИ РФ текущую модель, 
на рынке появляется версия с незначительными измене-
ниями в названии, и процесс нужно начинать заново. 

С брендом «АКМЕТЕХ» заказчик застрахован от по-
добных проблем. «АКМЕТЕХ» гарантирует стабильность  
и единообразие. Нам не важно, как компоненты называ-
ются в Китае – прибор под маркой «АКМЕТЕХ» останется 
«АКМЕТЕХ», и это имя будет ассоциироваться с качеством 
и надежностью на долгие годы. Кроме того, как правооб-
ладатель и дистрибьютор, мы берем на себя полное тех-
ническое консультирование, гарантийное и постгаран-
тийное обслуживание, метрологическое обеспечение  
и обучение персонала.

На сегодняшний день «АКМЕТЕХ» – бренд, объединя-
ющий тщательно отобранных производителей измери-
тельного оборудования из Китая и Средней Азии. Наша 
ключевая компетенция – проведение профессиональной 
селекции среди множества импортных поставщиков для 
российского рынка.

Опираясь на многолетнюю экспертизу в области кон-
трольно-измерительного оборудования, мы проводим 
комплексный аудит предприятий, организовываем ре-
гулярные поездки на заводы-производители для отбора 
лучших партнеров. Наша работа включает профессио-
нальную адаптацию технической документации с китай-
ского языка на русский, решение вопросов метрологиче-
ской аттестации и сертификации, обеспечение полного 
цикла гарантийной и постгарантийной поддержки, вери-
фикацию маркетинговых материалов. Поэтому включе-
ние в продуктовую линейку бренда «АКМЕТЕХ» – это под-
тверждение высокого качества продукции.

Что включает в себя процесс отбора производителей?
Мы выстроили многоступенчатую систему отбора. Пер-

выми, ключевыми и самыми главными критериями дан-
ного отбора являются качество и надежность. Если у ки-
тайского бренда плохая репутация внутри Китая и мно-
го нареканий, с таким брендом мы работать не будем.  
На начальном этапе наши представители в Китае, обла-
дающие глубоким пониманием местного рынка, прово-
дят предварительную оценку потенциальных производи-
телей. После успешного прохождения первичного отбо-
ра команда технических специалистов АО «АКМЕТРОН» 
выезжает на производство для детального аудита и сог- 
ласования условий сотрудничества.

Важным этапом является приобретение образца 
продукции в демонстрационный фонд. Наши инже-
неры в России проводят всестороннее тестирование 

и сравнительный анализ с аналогичными решениями 
на рынке. К моменту презентации продукта заказчику 
мы располагаем полной сравнительной таблицей тех-
нических параметров нашего прибора и аналогов кон-
курентов.

Личное посещение производственных площадок  
позволяет нам оценить соответствие предприятия стан-
дартам качества. Также показательным критерием для 
нас является востребованность продукции производи-
теля на внутреннем китайском рынке.

За последние 20–30 лет российский рынок привык 
ориентироваться, можно сказать, на топ-3 мировых 
производителей измерительной техники. Как сегод-
ня позиционируются представляемые вами азиатские 
бренды по сравнению с этими компаниями?

За последние годы азиатские, прежде всего китай-
ские, производители совершили значительный тех-
нологический рывок. Если 6–7 лет назад их решения 
уступали признанным брендам, то сегодня это надеж-
ное оборудование, полностью отвечающее требова-
ниям заказчиков. В части программного обеспечения 
они могут немного отставать от последних новинок,  
но практика показывает, что подавляющее большин-
ство российских пользователей не нуждаются в новей-
ших программных функциях. По соотношению цена-ка-
чество и техническим характеристикам эти приборы 
полностью оправдывают инвестиции и эффективно ре-
шают поставленные задачи.

Вы сказали, что ваша компания обеспечивает пол-
ное гарантийное и постгарантийное обслуживание 
приборов «АКМЕТЕХ». Как оно организовано? Его вы-
полняют инженеры вашей компании или специали-
сты производителей?

2022 год стал переломным моментом, когда ведущие 
зарубежные бренды ушли из России, закрыв свои пред-
ставительства и аннулировав все гарантийные обяза-
тельства. На тот момент мы, как официальный контракт-
ный партнер крупнейшего американского производителя  
контрольно-измерительного оборудования, оказались  
в непростой ситуации: у нас были проданы расширенные 
гарантии вплоть до 2032 года. 

Несмотря на то, что юридически мы могли последовать 
примеру зарубежных производителей, мы выбрали другой 
путь. Инвестировав значительные средства, мы создали 
собственный сервисный центр, полностью отвечающий 
современным требованиям, и продолжили выполнять 
все взятые на себя гарантийные обязательства. Сегодня 
наш центр обслуживает оборудование нескольких ушед-
ших с нашего рынка производителей, а также всю линей-
ку продукции «АКМЕТЕХ». В редких случаях приборы от-
правляются на обслуживание в Китай, но большинство 
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задач успешно решается силами наших инженеров с ис-
пользованием собственного приборного парка.

Возвращаясь к теме компаний, входящих в топ-3:  
в последнее время наметилась тенденция, когда про-
дается не столько сам прибор, сколько программное 
обеспечение. Приборы определенного класса прак-
тически идентичны, а их функционал расширяет-
ся через покупку различных лицензий и опций. На-
сколько этот тренд характерен для азиатских про-
изводителей?

Азиатские компании традиционно ориентировались 
на лидеров рынка. Начав с создания довольно точных 
копий существующих решений, сегодня китайские про-
изводители не только освоили, но и активно развивают 
подход, заложенный американскими и европейскими 
брендами. В их продуктах также представлен как базо-
вый функционал оборудования, так и программные воз-
можности, которые можно активировать с помощью ли-
цензионного ключа.

Есть ли примеры уже состоявшегося внедрения ком-
плексов оборудования на основе «АКМЕТЕХ»?

В настоящее время мы активно занимаемся серти-
фикацией. Основной камень преткновения в вопросах  
поставки оборудования на нашем рынке – это внесение 
в ГРСИ РФ. Данная процедура достаточно длительная, 
дорогостоящая и, на мой взгляд, излишне бюрократи-
зированная. Тем не менее мы планомерно решаем этот 
вопрос. На данный момент наши основные клиенты – 
коммерческие структуры, для которых наличие прибо-
ра в ГРСИ РФ не является критичным условием. Мы уже 
осуществили поставки порядка 20–30 единиц обору-
дования. Ряд наших решений в том числе из линейки  
«АКМЕТЕХ» вы сможете увидеть на нашем стенде на выс- 
тавке ExpoElectronica 2025.

На сегодняшний день заключены договоры со все-
ми необходимыми метрологическими поверочными ла-
бораториями, и работа идет полным ходом. Приборы  
из нашего демо-фонда уже успешно проходят испыта-
ния в целях утверждения типа. Планируем внести основ-
ную линейку измерительного оборудования «АКМЕТЕХ»  
в ГРСИ РФ к концу второго квартала текущего года.

Как поставщик контрольно-измерительного обору-
дования, какие ключевые изменения на российском 
рынке за последнее время вы могли бы отметить  
и какие новые требования предъявляют заказчики?

Российский рынок контрольно-измерительного обо-
рудования крайне изменчив, и однозначные прогно-
зы на практике зачастую не сбываются. Многие на-
ши ожидания и гипотезы не выдержали столкновения  
с реальностью. В частности, после ухода ряда крупных 

зарубежных брендов ожидалось усиление тренда  
на сотрудничество с более надежными, предсказуемы-
ми партнерами.  Предполагалось, что фактор стабиль-
ности и долгосрочных отношений станет приоритетным 
для заказчиков. Однако, вопреки ожиданиям, сохраня-
ется высокая востребованность западного оборудова-
ния, обусловленная его качественными характеристи-
ками.  Это, в свою очередь, стимулирует развитие па-
раллельного импорта.

Дополнительным вызовом является ситуация с нор-
мативно-правовым регулированием, в частности ис-
ключение ряда приборов из ГРСИ РФ и истечение сроков 
действия разрешительной документации.  Это создает 
определенные трудности при обеспечении метрологи-
ческой поверки, но не снижает заинтересованности кли-
ентов в приобретении этой продукции. Разъяснение за-
казчикам данных нюансов представляет собой непро-
стую задачу.

Китайские приборы достаточно прочно вошли в на-
шу жизнь. В начале пути мы чувствовали определенное 
отторжение в отношении китайских производителей, 
тем не менее нам удалось изменить эту ситуацию бла-
годаря принципиальному подходу к реализации обору-
дования: прежде чем предлагать дорогостоящее реше-
ние, необходимо доказать заказчику его реальную цен-
ность. Именно поэтому мы создали большой демо-фонд, 
по своим масштабам сопоставимый с демо-фондами 
вендоров. Перед каждой продажей мы стремимся на-
глядно показать, насколько предлагаемое оборудова-
ние соответствует задачам клиента. В конечном счете 
мы ориентируемся не на разовую сделку, а на долгосроч-
ное сотрудничество и партнерство в решении сложных 
измерительных задач.

 Создание и развитие собственного бренда оказа-
лось делом непростым и потребовало значительных уси-
лий. Признаюсь, в самом начале мы даже не осознавали 
весь масштаб предстоящей работы. Но мы сделали это,  
и я уверен, что наш бренд будет развиваться и далее,  
и рассчитываю на значительные успехи.

Как бы вы охарактеризовали спрос на современное 
измерительное оборудование на гражданском рынке?

Тенденции импортозамещения стимулируют рост ком-
мерческих компаний в России, работающих на граждан-
ский рынок. Несмотря на то, что в российской экономике 
государство играет значимую роль, это не отменяет раз-
вития коммерческих структур. В частности, мы видим яв-
ный прогресс в таких областях, как телекоммуникации, 
навигационные системы, промышленная автоматиза-
ция. Государство выделяет субсидии и активно поддер-
живает данные направления, что способствует увеличе-
нию спроса на инновационные решения, включая наше 
измерительное оборудование.
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За последнее время некоторое развитие получили  
и отечественные производители контрольно-измери-
тельного оборудования. Как вы оцениваете их пози-
ции на конкурентном рынке?

Отечественный рынок измерительного оборудо-
вания характеризуется выраженной сегментацией  
по продуктовым линейкам.  В отличие от ушедших  
с рынка европейских и американских гигантов, способ-
ных комплексно выполнять запросы клиентов, россий-
ские производители пока не обладают аналогичной ши-
ротой охвата. На рынке представлены специализиро-
ванные компании, ориентированные на выпуск узкого 
спектра приборов, но производителя, удовлетворяю-
щего потребности заказчика в широком объеме, к со-
жалению, нет. При этом важно подчеркнуть, что речь 
идет о компаниях, осуществляющих полноценное про-
изводство, а не о тех, кто ограничивается «переклей-
кой шильдиков».

Помимо этого, наблюдается разнообразие отече-
ственных компаний с точки зрения уровня их развития 
и характеристик выпускаемого оборудования. Ряд ком-
паний демонстрирует динамичный рост и успешную  
деятельность, в то время как другие проявляют призна-
ки стагнации. Ключевым фактором конкурентоспособ-
ности является качество продукции, поскольку россий-
ские потребители ориентированы на высокие стандар-
ты. Даже под эгидой импортозамещения продвижение 
товаров, уступающих по качеству, представляет значи-
тельные трудности.

В связи с этим, из всего спектра российских произ-
водителей выделяется ограниченное число компаний, 
которых мы действительно можем рекомендовать за-
казчикам. Репутация АО «АКМЕТРОН» как поставщи-
ка является приоритетным фактором, исключающим 
поставки оборудования ненадлежащего качества. Та-
ким образом, в отношении отечественных производи-
телей мы также применяем строгий отбор и поставля-
ем только лучшие решения, присутствующие на рос-
сийском рынке.

То есть ваша компания поставляет оборудование  
в том числе российских производителей? 

После того, как в 2022 году прекратились наши кон-
трактные обязательства перед крупным американским 
производителем, мы перешли к мультивендорной мо-
дели. На сегодняшний день мы представляем амери-
канских, европейских, китайских, российских произ-
водителей. Первостепенными для нас являются задачи  
заказчика. Нет никакого смысла предлагать импортное 
решение, если российское оборудование полностью  
отвечает необходимым требованиям. Это обусловле-
но не только конкурентной ценой и оперативностью  
поставок, но и, что особенно важно сейчас, снижением 

рисков. В условиях санкций поставки импортного обо-
рудования могут быть затруднены, есть риск несоблю-
дения их сроков. Для нас, как для надежного партнера 
для наших заказчиков, ключевыми являются два аспек-
та: максимальное удовлетворение потребностей кли-
ента и обеспечение выполнения взятых на себя обяза-
тельств. Наша главная цель – оптимальные решения, 
которые мы находим, используя весь спектр доступных 
разработок, включая и российские. 

Сейчас, когда на рынке присутствуют решения  
от большого количества вендоров, проще говоря –  
«зоопарк оборудования», усложнились ли задачи 
объединения приборов в контрольно-измерительные 
комплексы, автоматизации измерений?

«Зоопарк оборудования» – это очень точное описа-
ние текущей ситуации на российском рынке. У каж-
дого поставщика имеется свой пул производителей,  
и, к сожалению, некоторые гонятся только за прибы-
лью и предлагают оборудование, которое откровенно 
не соответствует своей завышенной цене, создавая тем 
самым настоящий «зоопарк». Но если отфильтровать 
все это через «сито» качества, то останется буквально 
три-пять по-настоящему надежных игроков, на которых  
и стоит ориентироваться.

Нашим руководством в качестве ключевого направ-
ления развития компании был изначально выбран ком-
плексный подход. Нам всегда было важно не просто про-
давать оборудование, а предлагать глубокую эксперти-
зу и законченные решения. Каждый специалист в нашей 
команде, будь то инженер или руководитель проектов, 
обладает профильным образованием и опытом работы 
в отрасли. Все они отлично разбираются в продуктах, ко-
торые мы предлагаем заказчикам.

Долгое время, вплоть до прошлого года, мы рабо-
тали над кейсовыми задачами – решали индивидуаль-
ные проблемы заказчиков, и каждое решение было уни-
кальным.  Со временем у нас накопилась внушитель-
ная база таких проектов. Мы заметили определенную 
системность, особенно в задачах, связанных с автома-
тизацией измерений. В серийном производстве руч-
ные измерения становятся неэффективными: это от-
нимает много времени и требует высокой квалифика-
ции персонала. Автоматизация измерений позволяет 
ускорить процессы, снизить требования к квалифика-
ции сотрудников и сократить количество расходных 
материалов.

В итоге программную среду, которую мы разрабаты-
вали под разные задачи, мы оформили в единый пакет –  
Специальное программное обеспечение автоматиза-
ции измерений. Сейчас он проходит процесс внесения  
в Единый реестр российских программ для электрон-
ных вычислительных машин и баз данных.  Это решение 
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позволяет объединить измерительное и испытательное 
оборудование разных производителей, включая зондо-
вые станции, в единый комплекс под управлением на-
шего ПО. Заказчику достаточно в простом приложении 
выбрать нужные испытания, нажать кнопку, и система 
автоматически откалибруется, проведет тесты и выдаст 
готовый протокол. 

Уверен, что и оборудование «АКМЕТЕХ» станет важной 
частью этого комплексного подхода. В комплект каждо-
го изделия, выпускаемого под данным брендом, мы бу-
дем включать базовое ядро нашего программного обе-
спечения с библиотекой под конкретный прибор. Это не 
увеличит стоимость, но предоставит заказчику возмож-
ность оценить преимущества автоматизации. Часто на 
предприятиях по-прежнему делают ставку на ручной труд,  
в то время как грамотная автоматизация может решить 
задачу силами одного оператора. Интегрируя наше ПО 
в каждый прибор «АКМЕТЕХ», мы предоставляем пользо-
вателю возможность убедиться в преимуществах автома-
тизированных измерений.

Чем отличается подход вашего бренда от «переклей-
ки шильдиков»?

В прошлом году мы ездили в роуд-тур по регионам, 
показывали наши решения.  И часто сталкивались с мне-
нием, что «АКМЕТЕХ» – это очередная «переклейка шиль-
диков».  Это одновременно и так, и не так. Формально, 
да, мы используем импортные компоненты и собира-
ем оборудование здесь, в России, на базе нашего сер-
висного центра, калибруем его и выпускаем под своим 
брендом. Это позволяет говорить о нем, что оно «собра-
но в России». Но мы честны с заказчиками: это не рос-
сийская разработка, а китайские приборы, собранные 
и откалиброванные в РФ, можно сказать, с русской ду-
шой. Мы не скрываем бренды компонентов, особенно 
в личных встречах с заказчиками. Но важно понимать, 
что «АКМЕТЕХ» – это не просто сборка. Это улучшенная 
комплектация, сервисная поддержка, гарантийное об-
служивание. Сейчас мы работаем над созданием рас-
ширенных гарантий и увеличением стандартного сро-
ка гарантии.

Вы отметили высокий уровень компетенции ваших 
инженеров. Как вы привлекаете таких квалифици-
рованных специалистов? Как в целом сейчас обстоят 
дела с кадровым обеспечением в области контроль-
но-измерительного оборудования?

Вы затронули важный вопрос. Дефицит специалистов –  
это общая боль. На одной из отраслевых конференций оз-
вучили статистику, которая заставляет задуматься: еже-
годно вузы выпускают 20 тыс. инженеров, но только 1 000 
из них остаются в радиоэлектронике. Это не просто циф-
ры – это вызов всей отрасли.

Если говорить про АО «АКМЕТРОН», то наш главный 
актив – это команда. Мы небольшая компания и для нас 
важно не просто привлечь талантливых специалистов, 
но и создать условия для их роста и развития. Поэтому 
мы гордимся тем, что большая часть команды – настоя-
щие «долгожители»: люди, которые прошли путь от ста-
жеров до экспертов.

И сейчас коллеги передают свои знания и опыт более 
молодому поколению инженеров. В 2023 году мы запу-
стили проект «Академия Акметрон». Мы помогаем сту-
дентам прокачивать инженерные навыки, работать на 
современном оборудовании в нашей лаборатории, зна-
комим их с реалиями рынка радиоэлектроники, прово-
дим стажировки. Почему это важно? Потому что мы ве-
рим, что выпускники «Академии Акметрон» станут ча-
стью будущего радиоэлектроники.

Работа с китайскими производителями оборудова-
ния наверняка сопряжена с языковым барьером? Есть 
ли в компании люди, которые хорошо знают китай-
ский язык? Как вы переводите документацию на обо-
рудование?

Я сам пробовал изучать китайский язык, у меня было 
«целых» девять занятий. Но для его изучения нужны се-
рьезная целенаправленная работа и время.  Китайский 
язык, безусловно, интересный, но очень сложный. Это не 
тот язык, который можно освоить за полгода. Требуют-
ся годы практики и погружение в среду, чтобы действи-
тельно заговорить на нем. У нас есть сотрудники, кото-
рые продолжают учить китайский, но и им еще предстоит 
много работы, чтобы уверенно общаться с носителя-
ми этого языка. Также не стоит забывать про диалекты:  
их разнообразие зачастую создает трудности даже для 
самих носителей.

В большинстве случаев китайские партнеры предо-
ставляют инструкции на английском языке. Однако, ког-
да речь идет о новой продукции «АКМЕТЕХ», документа-
ция часто поступает на китайском. Для перевода мы ис-
пользуем как услуги специализированных агентств, так  
и нейросети. Интересно, что нейросети порой показывают 
результаты не хуже, а иногда даже лучше, чем агентства. 
Проблема в том, что даже высококлассный переводчик 
с китайского языка, не обладающий инженерным обра-
зованием, не сможет обеспечить качественный перевод 
технической документации. Ценность подобного перево-
да будет крайне низкой, поскольку даже специалист, раз-
бирающийся в устройстве, не сможет понять неточный 
и некорректный технический перевод. В итоге, инжене-
рам приходится тратить время на вычитку и корректиров-
ку. Это остается серьезным вызовом в нашей работе.

Также часто задают вопрос, почему мы не проводим 
русификацию приборных панелей. Это связано с тем, 
что, по сравнению с английским, русский язык требует 
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большего количества символов для передачи того же 
объема информации. Русификация элементов управле-
ния приведет к нерациональному использованию рабо-
чего пространства.

 Исследования показывают, что английский язык оста-
ется общеупотребительным в профессиональной среде. 
Несмотря на меняющиеся тенденции, его лаконичность 
и точность делают его предпочтительным языком для 
специалистов. Русский язык, безусловно, богат и выра-
зителен, однако в ситуациях, где требуется максималь-
ная краткость и лаконичность, английский язык оказы-
вается более удачным выбором.

Расскажите, пожалуйста, о ваших планах на буду-
щее.  В каком направлении вы видите дальнейшее 
развитие?

В планах компании – войти в тройку лидеров рын-
ка. Мы стремимся к расширению ассортимента, выходя 
за рамки измерительного оборудования, и планируем 
развивать новые синергетические направления под брен-
дом «АКМЕТЕХ». Наша цель – предлагать клиентам ком-
плексные решения, а не отдельные приборы.

Кроме того, АО «АКМЕТРОН» успешно запустило на-
правление промышленной мебели, которое активно раз-
вивается. Оно не связано с брендом «АКМЕТЕХ». Начав с 
небольших проектов года два-три назад, сегодня мы зна-
чительно увеличили объемы и весной текущего года от-
крываем собственный завод по производству промыш-
ленной мебели в Подмосковье.

Еще одно новое важное направление – испытатель-
ное оборудование, включающее климатические каме-
ры, вибростенды, ударные стенды и другие системы для 
различных видов испытаний. По этому направлению мы 
уже имеем ряд успешных кейсов.

В перспективе рассматривается развитие направления 
технологического оборудования, мы находимся в поиске 
специалистов в этой области, готовых присоединиться 
к нашей команде. Но это пока более далекие планы.

Приглашаем к нам, чтобы лично увидеть оборудование 
из нашего обширного демо-фонда и протестировать его.

Спасибо за интересный рассказ.
С Р. Р. Тюкаевым беседовал Ю. С. Ковалевский
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